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Unternehmensaufbau dank BNI — der positive Einfluss

Jorg Friebe stand in den vergangenen Jahren vor groBen Herausforderungen. Umzug, Trennung, Krankheit — wie er
diese Herausforderungen meisterte und dabei auch Riickschlage verkraftet hat, hat er uns erzahit.

Vom platten Land ist meine Familie in die
Landeshauptstadt Hannover gezogen,
meine Frau hatte hier ihre Traumstelle
gefunden. Eine GroRstadt, in der ich nie-
manden kannte. Keine Kontakte, keine
Kunden. Meine Herausforderung: mein
Unternehmen hier neu zu etablieren.

Martin Ledvinka habe ich hier kennen
gelernt, er fragte, ob ich zu einem Unter-
nehmertreffen mitkommen mochte. Das
fuhrte mich zum ersten Frihstlck ins
Unternehmerteam WILHELM RONT-
GEN. Von Anfang an gefiel mir das
hohe professionelle Auftreten, mit viel
menschlich gutem Miteinander, welches
zu unternehmerischen Erfolgen fiihrt.

Innerhalb kurzer Zeit lernte ich viele
Menschen kennen

Das erste Jahr zeigte leider: Zu einer
hohen Empfehlungsrate oder Auftragen
war ich noch nicht gekommen. Ich kam
ins Grlbeln: Liegt es an unserem Pro-
dukt? Das kann eigentlich nicht sein,
denn unsere bisherigen Kunden sind
hochzufrieden. Liegt es an BNI? Das
kann eigentlich auch nicht sein, denn
andere Personen haben sehr gute Er-
folge. Also kann es doch nur daran lie-
gen, dass ich es den Kollegen noch
nicht leicht und griffig genug mache,
mich und unsere Dienstleistungen zu
empfehlen.

So wurde BNI fiir mich zu einer Schu-
le, mein Unternehmen bedeutend kla-
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rer aufzustellen: Welchen Nutzen bie-
ten wir wirklich? Was macht uns aus?
Was kennzeichnet uns als die gefrag-
ten Experten, die helfen, eine Unter-
nehmenskultur zu entwickeln? Dazu
haben wir ein unternehmensbegleiten-
des Kulturentwicklungsprogramm ent-
wickelt, das Teamentwicklungen, Fih-
rungskrafte-Starkung, kollegialen Aus-
tausch mit anderen Fuhrungskraften
einzigartig und hochst effektiv verbin-
det. Dieses immer klarer werdende
Profil hatte zur Folge, dass ich ab dem
3. Jahr einen guten 5-stelligen Umsatz
Uber BNI-Empfehlungen erzielte.

Alles lief gut.
Und dann anderte sich die Lage.

Stiirmische Zeiten und Lebenskrise
Es kam Schlag auf Schlag: Gesund-
heitliche Probleme kamen wie aus dem
Nichts: Ich konnte meine Arme nicht
mehr richtig benutzen. Wie soll ich am
Flipchart arbeiten, ohne das Blatt um-
wenden zu kénnen? Meine Ehefrau und
ich gingen getrennte Wege und sie zog
mit den jlingeren unserer funf Kinder
aus. Ein groRes Loch tat sich fur mich
auf. Das riesen Haus war nicht mehr
sicher (baulich und finanziell tragbar).
Uber 600 gm haben wir auf einem alten
Bauernhof bewohnt. Die Zukunft war
véllig ungewiss. Mit der Scharfung un-
seres Unternehmensprofils hatten wir
unsere Zielgruppen und Dienstleistun-
gen so umgestellt, dass alte Geschafts-

bereiche auf 0 runtergingen, hohe Um-
stellungskosten entstanden und der
neue Bereich langer brauchte, um an-
zulaufen. Also auch erst mal rote Zah-
len auf dem Firmenkonto, was auch die
gute Entwicklung im neuen Geschéfts-
feld noch nicht auffangen konnte.

Und das Beeindruckende geschah:
Ohne BNI wiirde ich heute, im sechs-
ten Jahr meiner Mitgliedschaft nicht
wieder gut — und besser als je zuvor
- dastehen.

Wie bat mir BNI gebolfen?

< Im Bereich Gesundheit haben wir in
der Region tolle Fachleute, die mir
geholfen haben, nicht mehr »arm
dran«, sondern mit »Armen in voller
Funktion« aktiv zu sein.

» Mit Kinesiologie hat z. B. Barbara
Freitag beeindruckend herausgefun-
den, was mein Koérper braucht.

« Die Maklerin Martina Pfitzer hat
geholfen, das Haus attraktiv zu
machen und ihm zu neuen Bewoh-
nern zu verhelfen.

« Unternehmensentwickler wie Martin
Ledvinka haben uns geholfen, unser
Business noch klarer aufzustellen.

» Anwalte gaben gute Hilfe fur den
friedlichen Trennungsprozess.
Etwas, was uns wegen der Kinder
sehr wichtig war. Lieber die Rosen-
vasen fair aufteilen, statt einen
Rosenkrieg fuhren.



Neues Geschaftsfeld:
SegelCoaching entstand

Privat war das Segeln flr mich in der
bewegten Zeit extrem wohltuend. Aus
Dankbarkeit und Freude hatte ich ver-
schiedene BNI-Kollegen auf einen Térn
mitgenommen. Ich sah, wie extrem gut
das Segeln den Kollegen tat, wie sie es
schafften, den Alltagsstress tber Bord
zu werfen und zu entschleunigen.

Ich geriet ins Grubeln: Wenn denen das
so guttut, lasst sich das Segeln doch
auch in meine Beratungstatigkeit inte-
grieren. Hier zeigte sich der Grundsatz
»Wer gibt, gewinntl« in seiner Rein-
form. Durch das Verschenken dieser
tollen, privat ausgerichteten Ausflige
erhielt ich den groRartigsten Unterneh-
mensimpuls seit 25 Jahren. Mit einer
ganzen Reihe von BNI-Kollegen habe
ich nun das neue Geschéaftsfeld Se-
gelCoaching (www.segelcoaching.eu)
sehr erfolgreich etabliert.

Fur das neue Segelprojekt brauchte
ich eine neue Yacht. Meine alte private
war zu abgewetzt, als dass ich Kunden
darauf mitnehmen konnte. Ich muss-
te also die alte abstoRen, um in eine
neue Yacht investieren zu kénnen. In
der heutigen Zeit ist das nicht so ein-
fach und ein Unterfangen, das mit vie-
len Gesprachen, Besichtigungen, Inse-
raten usw. auch locker ein Jahr oder
langer dauern kann.

Bootsverkauf bei Mitglieder-
Erfolgs-Training (MET)

Als Partnerdirektor gab ich ein MET
und kam mit einer Teilnehmerin ins Ge-
sprach. Ich erzahlte, dass ich ein zug-
kraftiges Fahrzeug fur das neue Boot
brauche und das alte Boot verkaufen
will. Sie bekam leuchtende Augen, weil
ihr Ehemann gerade mit dem Gedan-
ken spielte, ein Boot anzuschaffen. Ich
telefonierte mit dem Mann, er kam und
nach einer kurzen Uberlegungsphase
kam es zum Kauf. Hier zeigte sich wie-
der einmal, wie schnell es mit Vertrau-
en und Kontakten zu einer Win-win-Si-
tuation kommt.

Ein Zwischenfazit

— der positive Einfluss von BNI

Nach Uber 5% Jahren kann ich eine Bi-
lanz ziehen, was mir BNI bisher ge-
bracht hat:

« BNI hat zu Uber 1.000 Geschéafts-
kontakten und zu hohem Umsatz
(100.000 Euro) gefiihrt.

« BNI hat mir zu einer guten Hausnut-
zung und meiner Yacht verholfen.

« BNI hat mich selbstsicherer im
Auftreten und im Darstellen meines
Unternehmens gemacht.

« BNI hat mir geholfen, selbst klarer
zu sehen, was ich (im Leben)
eigentlich will.

« BNI hat zu Freunden in der Region
gefuhrt.

« BNI hat wesentlich geholfen, dass
das ganze Unternehmen viel klarer
aufgestellt ist.

Kontakt:

Dipl. Pad. Jorg Friebe

ReSolTat

Unternehmerteam WILHELM RONTGEN, Hannover
+49-5105-5139987

j.friebe@resoltat.de

www.resoltat.de

Fruhjahr 2017 | SuccessNet | 13



